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VALORISATION ET CESSION DU CABINET, PREPARER LA RETRAITE

Format: non-présentiel " distance en ZOOM le mardi 20 mai 2025 de 19h00 a 22h00

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

Connaitre les leviers juridiques,
fiscaux et financiers pour optimiser
la gestion de son cabinet.
Optimiser la valorisation de son
cabinet pour pouvoir le transmettre
et préparer sa retraite.

RESPONSABLE SCIENTIFIQUE
ET ENSEIGNANTS

Gilles Hannoun, Denis Krief,
David Elgrably, Jordan Elbaz.
MOYENS PEDAGOGIQUES

Modules théoriques et TD.
Etudes de cas.

PROGRAMME

e |isser et optimiser ses cotisations
sociales et son impot sur le revenu.

e Choisir sa prévoyance et bénéficier
d’une indemnisation satisfaisante.

 Constituer et gérer son épargne
efficacement, les différentes classes
d’actifs, les investissements immobiliers.

o Eviter les piéges des contrats
d’épargne retraite.

® Préparer sa retraite, les différentes
solutions.

* Bien valoriser et transmettre son cabinet.

LES + DE LA FORMATION

0 BEST SELLER @ ORGANISATION

429 €

Sociétéi

Odontologique
de Paris

www.sop.asso.fr

TAUX DE SATISFACTION*
100 % de participants satisfaits
* formation de I'année précédente






